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Disclaimer

Detta material och den information som tillhandahélls av CAPALISE utgér inte
investeringsradgivning i nagon form. Varje investeringsbeslut fattas sjalvstandigt av investeraren och
sker pa egen risk. Finansiella instrument kan bade 6ka och minska i vérde, och det finns en risk att
hela eller delar av det investerade kapitalet gar forlorat. CAPALISE och/eller personer verksamma

inom CAPALISE innehar inga aktier eller andra finansiella instrument i det analyserade bolaget.
Bolagsteasern ar oberoende men upprattad mot ersattning, vilket innebéar att CAPALISE har mottagit
betalning fran bolaget for att genomféra och publicera bolagsteasern. CAPALISE reserverar sig for
eventuella felaktigheter, felskrivningar eller misstolkningar i materialet.

For ytterligare information hanvisas till Bolagets hemsida.

© 2025 CAPALISE. Samtliga rattigheter forbehallna.

Publicerad:

10 Februari 2026 CAPALISE.


https://www.xoma.se/
https://www.xoma.se/
https://www.xoma.se/
https://www.xoma.se/
https://www.xoma.se/
https://www.xoma.se/
https://www.xoma.se/
https://www.xoma.se/
https://www.xoma.se/
https://www.xoma.se/

Investment highlights

Exklusivt kommersiellt avtal med Hipro Biotechnology i EU och USA
Qlife har sakrat exklusiva rattigheter att sélja, distribuera och underlicensiera Hipros produktportfélj i EU
och USA, vilket breddar det kommersiella erbjudandet och dppnar fér snabbare marknadspenetration.
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Fordjupat samarbete infor omvént férvéarv — 8,55 kr/aktie

,&%@\ Avsiktsforklaringen med Hipro ar forlangd till 31 december 2026 och arbetet fortsatter med

att hitta en genomférbar struktur fér en stérre strategisk affar, dar den ursprungliga
avsiktsforklaringen fran juni 2025 indikerade en teoretisk kursniva runt 8,55 kronor per aktie.
Garanterad finansiering om 26 MSEK

Beslutad foretradesemission om 31,4 MSEK &r garanterad till cirka 83 procent,

Jﬂl vilket ger kapital fér partnerskap, forséljning och regulatoriska processer i EU och

Storbritannien.

Starka kliniska datapunkter inom diabetesdiagnostik
Bolaget har visat mycket hdg noggrannhet i Egoo Healths HbA1c-test med
CV under 3 procent, vilket stédjer kommersialisering och partnerskap.

Tydlig kommersiell riktning mot hemtester A

och nérliggande vardfloden

Qlife adresserar en tydlig trend dér diagnostik flyttas fran
traditionella vardmiljéer till patientnara och hemmabaserade
floden, i en marknad som bedéms véxa fran cirka 11,5 md
USD 2025 till cirka 18,0 md USD 2030.
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Var bedémning

CAPALISE bedémer att Qlife har tagit ett tydligt kliv ndrmare
kommersialisering genom starka kliniska datapunkter fér Egoo Health.
HbA1c-testet har levererat mycket stabila och tillforlitliga resultat, vilket
stérker plattformens kliniska trovardighet och férbéttrar férutsattningarna
for bade regulatorisk framdrift och konkreta partnerskapsdialoger.

Den beslutade féretradesemissionen om cirka 31,4 MSEK, dar cirka 83 procent ar
garanterad, beddéms ge bolaget ett valbehovligt finansiellt utrymme att accelerera
forsaljningsinsatser, partnerskap och regulatoriska processer under 2026. CAPALISE ser
detta som ett tydligt styrkebesked som reducerar den kortsiktiga finansieringsrisken och
mdjliggdr ett mer offensivt kommersiellt fokus.

CAPALISE beddmer vidare att samarbetet med Hipro Biotechnology utgér en strategiskt mycket
viktig havstang. De exklusiva rattigheterna i EU och USA breddar Qlifes kommersiella erbjudande
och skapar en snabbare vag till marknad via etablerade kanaler. Den férlangda
avsiktsforklaringen om omvant férvéarv ger dessutom en tydlig strukturell katalysator som kan
féréandra bolagets skala och marknadsposition.

CAPALISE har en 6vergripande positiv syn pa utvecklingen och bedémer att sannolikheten for ett
genomfdérbart omvant férvérv &r hég. En strukturaffar skulle kunna tillféra 6kad kommersiell tyngd, starkare
resurser och betydande rackvidd, vilket kan accelerera intaktsutvecklingen och driva en omvéardering av
caset. Samtidigt bedéms investeringscaset sta starkt &ven utan en affér, dar den kliniska valideringen, den
sékrade finansieringen och en tydlig partnerskapsstrategi ger goda férutséattningar for fortsatt vardeskapande.




Qlife méjliggor klinisk diagnostik nédrmare patienten

genom Egoo Health

Introduktion till bolaget

Qlife &r ett medicinteknikbolag med inriktning mot
patientnara diagnostik och klinikndra hemtestning.
Bolagets strategi bygger pa att géra avancerad
laboratoriediagnostik mer tillganglig utanfor
traditionella vardmiljéer, genom plattformen Egoo
Health som mgjliggér snabba och anvéndarvanliga
blodtester direkt hos patienten. Inriktningen ligger mot
en véxande marknad dar vardsystem globalt soker
mer kostnadseffektiva och decentraliserade
testlésningar.

En central del av investeringscaset ar den kliniska
data som nu byggs upp kring Egoo Health. Bolaget
har visat mycket hég precision i sitt HbA1c-test med
CV under 3 procent, vilket ar en niva i linje med
laboratoriekvalitet. Det stérker férutsattningarna for
regulatorisk vag framat och gor plattformen mer
intressant fér kommersiella partnerskap.

Under 2026 har bolaget &ven sékrat en tydligare
finansiell plattform genom en beslutad
foretradesemission om 31,4 MSEK, varav cirka 83
procent &r garanterad. Emissionslikviden ska
anvandas for att driva kommersiella partnerskap,
regulatoriska processer i EU och Storbritannien samt
starka forsaljningsinsatserna. Dartill har ett brygglan
om 2,5 MSEK tagits upp for att sékerstalla likviditeten
fram till att emissionen &r genomférd.

En av de mest betydande strategiska faktorerna
framat &r det exklusiva samarbetet med Hipro
Biotechnology. Avsiktsférklaringen om ett omvant
foérvarv ar forlangd till den 31 december 2026, vilket
haller dérren 6ppen for en storre strukturaffar som
kan ge Qlife en helt ny kommersiell tyngd. Parterna
arbetar vidare med att hitta en genomférbar struktur,
samtidigt som det exklusiva avtalet ger Qlife
rattigheter att sélja Hipros produktportfélj i EU och
USA.

Teknik och innovation

Qlifes tekniska plattform bygger pa Egoo Health, ett
barbart diagnostiksystem utvecklat fér att genomféra
avancerade blodtester utanfor traditionella
laboratorier. Systemet bestar av en handhallen lasare
och engangskassetter dar analysen sker automatiskt
efter att ett litet blodprov applicerats. Genom
integrerad mikrofluidik och biosensorteknik kan provet
bearbetas, analyseras och presenteras digitalt utan
behov av extern laboratorieutrustning. | dagslaget
omfattar testutbudet bland annat HbA1c-tester for
diabetesuppfdljning samt fenylalanin-tester for PKU.

Kéarnan i tekniken ar att komplexa
laboratorieprocesser har miniatyriserats och
standardiserats till ett slutet testsystem. Plattformen
kan hantera flera biomarkérer pa samma héardvara,
vilket gor det mdjligt att bredda testportfoljen stegvis
utan att &ndra befintlig hardvara. Resultatet blir en
flexibel plattform déar nya tester kan adderas 6ver tid,
samtidigt som anvandarupplevelsen &r densamma.

Case

Investerarcaset drivs av flera konkreta katalysatorer.
Den delvis garanterade féretrddesemissionen ger
finansiellt utrymme fér partnerskap, férséljning och
regulatoriska processer i EU och Storbritannien.
Samtidigt skapar samarbetet med Hipro
Biotechnology en strategisk méjlighet genom den
férlangda avsiktsforklaringen om omvént forvérv.

Qlife har nyligen lamnat in Egoo PHE-systemet for
regulatoriskt godkdnnande efter starka kliniska
resultat fran Birmingham-studien. Vid godkannande
kan bolaget bli forst med hemtest for fenylalanin vid
PKU, i ett nischsegment med begrénsad konkurrens.

Avsiktsforklaringen fran juni 2025 implicerade ett
vérde for Qlife om cirka 134 MSEK, motsvarande runt
8,55 kronor per aktie. Detta ger en referenspunkt for
potentiell uppsida, samtidigt som kliniska och
kommersiella framsteg bygger vérde.

Malséttningar for de kommande tre aren

Férséljning av HbA1c i Kina
Kommersialisering pa en av varldens stdrsta
diabetesmarknader med betydande volympotential.

Globalt diagnostikpartnerskap
Samarbete med global diagnostikaktor for att
skala Egoo Health-plattformen internationellt.

Pharmapartnerskap inom séllsynta

sjukdomar
Positionering inom orphan-segmentet genom
partnerskap kring Egoo PHE.

Sjalvfinansierad verksamhet
Ambition att pa sikt finansiera tillvaxt genom egna
kassafléden.

HbA1c-férséljning i USA och globalt
Expansion mot nyckelmarknader med hég

diabetesprevalens och betalningsvilja.

Breddad testportfolj via partners

é@ﬂr Fler tester till marknaden genom partnerdriven

distribution och kommersialisering.




Partnerskap med Hipro ger Qlife en tydlig vag mot

global volymtillvaxt

Affarsmodell

Qlifes affarsmodell &r utformad for att bygga en
aterkommande intaktsbas kring
diagnostikplattformen Egoo Health. Modellen
kombinerar férséljning av lasarenheten med
I6pande intékter fran engangskassetter och
testférbrukning, dér installerad bas driver
aterkommande volymer 6ver tid. Intéktsprofilen
blir ddrmed i hég grad anvéndningsdriven, med
skalbarhet néar plattformen etableras i fler
vardfléden och antalet tester per anvandare okar.

Kommersialiseringen sker huvudsakligen via
partnerskap och distributionsavtal, vilket ger en
kapital- och resurseffektiv vag till marknaden.
Genom samarbete med kommersiella aktérer och
vardorganisationer kan Egoo Health integreras i
befintliga processer och kanaler utan att Qlife
behover bygga en tung egen séljkar. Strategin
mdjliggdr uppskalning i takt med regulatoriska
framsteg och breddad testportfdlj, samtidigt som
fasta kostnader halls nere.

Affarslogiken stérks av plattformens modulara
uppbyggnad dar samma hardvara kan anvandas
for flera biomarkérer. Varje nytt test kan darmed
addera intaktspotential utan att krava ny
produktutveckling pa systemniva. Nar
testvolymerna véxer dkar kassettférsaljningen och
eventuella tillhérande tjanster, samtidigt som fasta
utvecklingskostnader kan férdelas éver stérre
volymer. Detta skapar en skalbar och repetitiv
affér dar klinisk framgang kan omséttas direkt i
kommersiell tillvaxt.

26+

MSEK sékrad finansiering
genom garanterad emission

70-80

mdr USD global marknad fér
point-of-care-diagnostik

e

Kunder och marknad

Qlife riktar sig mot en global marknad fér
patientnéra diagnostik dar behovet av snabbare,
enklare och mer kostnadseffektiv testning véaxer
snabbt. De primara kunderna utgors av vardgivare,
kliniker, apotekskedjor och kommersiella
diagnostikpartners som vill kunna erbjuda
laboratoriekvalitet ndra patienten utan att vara
beroende av centrala laboratorier.

Efterfragan drivs av strukturella trender som ékande
férekomst av kroniska sjukdomar, behov av tatare
uppfoljning och ett vaxande fokus pa
decentraliserad vard. Inom diabetesuppfoljning finns
ett sarskilt starkt behov av enkla och tillférlitliga
tester som kan anvandas direkt i vardflodet eller i
hemmet.

Tillvaxt

Qlifes tillvéxt drivs av en breddad testportfélj,
vaxande installerad bas och partnerskapsdriven
kommersialisering. Nar fler Egoo Health-enheter
placeras hos vardgivare och distributérer dkar bade
intdkterna fran sjélva systemet och den I6pande
efterfragan pa tester, i form av engangskassetter
och férbrukning, vilket skapar en aterkommande och
skalbar intéktsprofil dver tid.

Tillvaxttakten &r néara kopplad till regulatoriska
framsteg och klinisk validering dar varje nytt godként
test 6ppnar nya anvandningsomraden och driver
hégre anvandning per kund. Det exklusiva
samarbetet med Hipro starker den kommersiella
rackvidden genom réttigheter och
distributionsméjligheter i stérre marknader, vilket
kan accelerera volymutvecklingen nér strukturen
och lanseringsplanen faller pa plats.

~10%

Arlig tillvaxttakt for point-of-
care-diagnostik marknaden



Garanterad finansiering och insynsagande ger
Qlife starkt utgangslage

Finansiell 6versikt Ledning och agarstruktur

Omséttningen under senaste rapporterade Qlife leds av VD Thomas Warthoe, med styrelsen ledd
kvartalet uppgick till cirka 0,1 MSEK medan av ordférande Flemming Pedersen. Ledning och styrelse
rérelseresultatet var omkring =5 MSEK, vilket ar sammansatta for att driva kommersialisering och

speglar bolagets utvecklings- och regulatoriska processer, med erfarenhet fran
medicinteknik och life science.

kommersialiseringsfas.
Insynsdgandet &r tydligt i Qlife, dar flera nyckelpersoner
i styrelse och ledning bade &ger aktier och aktivt stottar
bolagets finansiering. | den senaste

For att mojliggdra néasta tillvaxtsteg har
bolaget under 2026 beslutat om en

foretradesemission om cirka 31,4 MSEK, dar foretradesemissionen om cirka 31,4 MSEK har bolaget
cirka 83 procent &r garanterad. séakrat teckningsforbindelser fran bland annat Flemming
Emissionslikviden ska anvandas for att driva Pedersen (styrelseordférande), Jorgen Drejer
partnerskap, forséljning och regulatoriska (styrelseledamot) och Lars Bangsgaard (CFO).
processer i EU och Storbritannien. Darutdver

har ett brygglan om cirka 2,5 MSEK tagits Emissionen &r samtidigt sékerstalld till cirka 26,0 MSEK,
upp for att sékerstalla likviditeten fram till att motsvarande cirka 83 procent, genom en kombination
emissionen &ar genomford. av teckningsférbindelser och garantiataganden, dar
aven ledande befattningshavare inklusive Thomas
Kostnadsbasen domineras av Warthoe (VD) och Peter Warthoe (CSO) bidrar genom
kostnadsfria top-down-ataganden.
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produktutveckling, kliniska studier och
marknadsforberedelser. Nér fler tester
lanseras och volymerna 6kar vantas
kassettintékter ge tydligare operativ havstang.
Dialogen med Hipro kan samtidigt bli en
katalysator som paverkar bolagets
intéktsprofil framat



